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WEBINAIRE BILINKS

QU'EST-CE QUE LES
SPECIALISTES EN MARKETING
WEB NE VOUS DIRONT JAMAIS ?

Jean Lamontagne

Le spécialiste des modéles ‘le
d’affaires web au Québec Bilinks




WEBINAIRE : INSTRUCTIONS

La durée de ce webinaire est de 1 heure

La présentation de 15 faits méconnus sur le marketing web sera suivie d’'une
période de guestions

Un tableau des 15 faits sera affiché lors de la période des guestions

Bonus ! Les parametres optimaux pour un post LinkedIn gagnant
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FAIT #1

Plus de...

99 %

... des sites web n’ont pas de trafic valable.
... des gestionnaires web n’ont pas de plan stratégique. Bilinks




FAIT #2

IL N'Y A PAS DE METHODOLOGIE POUR LES MODELES D’AFFAIRES WEB

Bilinks



FAIT #3

Quelle est la base de
la grande majorite des
echanges sur le web ?
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FAIT #3

), TROC

Kyle MacDonald
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FAIT #4

Les modeles
d’affaires web
ne sont pas
enseignes
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FAIT #5

LES PRODUITS ET SERVICES NE SONT PAS TOUS EGAUX SUR LE WEB'!

‘ Les grandes \’

nouveautés sont
désavantagées

« Je sais ce « Je sais quel est
que je veux » mon probléme »




FAIT #6 LE BESTIAIRE digitalmarketing.bilinks.ca
I

VOTRE VISION DU MARKETING WEB EST VOTRE PIRE ENNEMI !
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FAIT #7

LE WEB EN ENTIER EST UN TUNNEL DE VENTES

Tunnel de conversion web B2B

SiteInternet | Réseaux sociaux

Publication A

Posts réguliers et articles.

A Blogues

Les articles démontrent votre

Notoriété

savoir-faire. Campagnes de recrutement.
. . .
B Inscription Linkedln B
Inscription a I'infolettre pour CO ntaCt Création de contacts permettant un

maintenir le contact acces direct par messages privés.

C Infolettres - Messages privés (O
e 0 o-
Les infolettres permettent de diriger le R e lat' on Les messages permettent de diriger le
contact vers un questionnaires contact vers un questionnaire.
) Questionnaires
Cet outil permet de susciter l'intérét
pour une réponse d'un « spécialiste »
E Landing pages
-
Pages de ventes pour prise de rendez- ~

vous ou ventes directes en ligne

[ Contacts directs / Ventes ~

Contact en personne ou en vidéoconférence.
Début de négociation ou ventes en ligne E B|||ﬂks

experience by searching keywords
on a search engine.




FAIT #8

LES SPECIALISTES DES OUTILS NE SONT PAS
DES SPECIALISTES EN MARKETING WEB

Bilinks



FAIT #9

Spécialistes

LES CONSULTANTS

Les spécialistes se
présentent souvent
comme des généralistes
et les généralistes se
présentent souvent
comme des spécialistes
en tout !
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FAIT #10

LES RESEAUX SOCIAUX SONT UNE PRISON

Bilinks



FAIT #11

VOUS POUVEZ ETRE PARTOUT A LA FOIS




FAIT #12

ON NE VOUS OFFRIRA JAMAIS LA CHOSE LA PLUS IMPORTANTE:
LES BACKLINKS

Bilinks



FAIT #13

LA PIRE DES ERREURS EST D’IMITER SES CONCURRENTS




FAIT #14

NE PAS PARLER DE SOI




FAIT #15

UN PLAN STRATEGIQUE WEB VOUS SAUVERA
UNE FORTUNE ET DES ANNEES DE FRUSTRATION

Modele d’affaires

Plan de differentiation

Les « recettes »

Tableau de bord

Un calendrier de mise en place

Un guide de production et de diffusion de
contenus

Un calendrier de production et de diffusion de
contenus

Un plan pour obtenir des subventions

Bilinks



Bonus

PARAMETRES OPTIMAUX POUR UN POST LINKEDIN GAGNANT

Likelihood to get 100 Likes / comments in function of
the number of emoticons in your Linkedin post

Likelihood to get 100 Likes / comments in function of

the number of words in your Linkedin post
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Observationsin the dataset e=Likelihood to get 100 Likes / comments = Average Likelihood Number of observations === Likelihood to get 100 Likes / Comments e Average probability

Debuter par « Comment ...»  Utiliser 3 hashtags  Afficher 8 images

Utiliser 220 mots Utiliser 16 émojis Bilinks



Période de questions
I . T




Période de questions

LES 15 FAITS MECONNUS SUR LE MARKETING WEB

99% des sites sans trafic valable

Le troc est la base des transactions
Votre vision du marketing web est
votre pire ennemi

Les modéles d’affaires web ne sont
pas enseignés

Les produits et services ne naissent
pas tous égaux face au web

Pas de méthodologie globale

Ne pas parler de soi

Les réseaux sociaux sont une
prison

Les consultants sont opaques sur
I’étendue de leurs compétences

Les spécialistes des outils ne sont
pas des spécialistes en marketing
web

Vous pouvez étre partout a la fois
Erreur : imiter ses concurrents

Les backlinks ne sont jamais
Proposés mais sont trés importants

En affaires, le web est un immense
tunnel de ventes

Un plan stratégique web vous
sauvera une fortune et des années
de frustration

Bilinks



Merci de votre attention
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